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Гайдаш Андрей Михайлович                                                            

Дата рождения: 19 октября 1972                                                                                                                                                                    
Город: Киев                                                                                                                                                              
Телефон: (067) 449 35 02                                                                                                                                        
Эл. почта: gaydash1972@gmail.com                                                                                                                    
Цель: применение своего профессионального опыта, навыков и знаний на должности менеджера по продажам (b2b), регионального менеджера, начальника торгового отдела.
Желаемый уровень заработной платы: от 12000 грн./мес., 
Форма занятости: полная занятость
Опыт работы
2003, июль – по настоящее время
OOO “Аскания-Трейдинг” (импорт и дистрибуция ТМ  MacCoffee, Tchibo, Riston, ITLV, Paulig, Perfetti Van Melle, Чупа Чупс, Monerrey и др.) 
Региональный менеджер по продажам (b2b) Западный регион
· поиск и выбор новых дистрибьюторов в регионе совместно с представителями ТМ;
· проведение переговоров с дистрибуторами по следующим направлениям:     

- предоставление общих сведений о товарах и их свойствах;

- информирование о спросе на товары и отзывах потребителей о товарах;

     

- выявление потенциальных потребностей покупателей и т.д.; 
· определение оптимальной финансовой схемы работы с дистрибутором;
· проведение преддоговорной работы с дистрибутором (согласование разногласий, анализ     
        документации покупателей и т.д.);
· подготовка и заключение договоров поставки;
· обеспечение информацией клиентов о поступлении, планировании и   наличия товаров на    
        складе;
· прием и обработка заказов дистрибуторов;
· контроль первичной бухгалтерской документации (расходные, налоговые накладные,    
       доверенности, ТТН, корректировки по возвратным накладным, акты сверки отслеживание 
       дебиторской задолженности);
· контроль наличия разрешительной документации на продукцию у дистрибутора;
· отслеживание и контроль дебиторской задолженности;
· отслеживание и контроль объемов закупок и  выполнения планов;
· информирование дистрибуторов о проводимых ТМ акциях (в случае непосредственного участия  
        дистрибутора в акции, контроль выполнения поставленных ТМ задач);
· ведение клиентской базы (изменение, обновление, актуализация данных клиентов);
· проведение анализа продаж и эффективности проводимых акций для руководства компании и 
        представителей ТМ  
2002 июль – 2003 июль

ООО ДИА (дистрибуция косметики и парфюмерии)

Менеджер по продажам
· поиск дистрибуторов по Украине, построение дилерской сети
· организация дистрибуции продукции через сети C&C г. Киев

· открытие сети собственных торговых точек в г. Киев

· ведение первичной бухгалтерии 

1999 - 2002

ДП Евромарт Cash&Carry (супермаркет)
Менеджер по продажам

· поиск и привлечение оптовых покупателей
· подготовка и сопровождение заказов

· участие в открытии новых магазинов

1995 - 1999 
ООО Гарантия (дистрибуция продуктов питания) 
Руководитель продаж ТМ Halls по Украине 
· заказ товара
· маркетинг

· поиск дилеров
· продажи
Высшее

1990 - 1995

КПИ 
Инженерно-физический факультет
Специальность: «Металловедение и термическая обработка металла» инженер-металлург

Тренинги:

«Активные продажи»

«Преодоление возражений»

«Складской и транспортной логистике»

«Аналитика в части дистрибуционных процессов»

«Цифры в маркетинге»
Дополнительная информация

Водительское удостоверение, категория B. 
Наличие личного автомобиля.

Английский базовый

Опытный пользователь ПК

Общий стаж в продажах 18лет

